Worldclass partner in clearance!



Partner in business!

Vous avez probablement déja vécu I'une de ces situations:

Rotation lente des stocks et produits qui se vendent moins bien.

Emballages dépassés, alors que la nouvelle version est déja en disponible en magasin.

Surplus de «produits promotionnels» spéciaux, alors que la période de l'action est terminée.

Produits «obsoletes» qui seront remplacés par de nouveaux produits.

Produits arrivant bientot a la date de péremption.

Un stock trop important, tout simplement.

Clearance Brands B.V. aide ses
partenaires a trouver des solutions
pour gérer ces situations et ces
«stocks invendables» en surplus. Nous
reprenons vos stocks a un prix qui vous

convient.

Ce qui nous distingue de nos
concurrents? NoOUS VOUS proposons
une approche personnalisée, basée
sur des valeurs fondamentales. Pour
nous, la qualité est plus importante

que la quantité. Nous nous montrons

ainsi  flexibles, créatifs, ingénieux,
professionnels et performants. Nous
concluons a I'avance des accords clairs
avec nos fournisseurs pour savoir ou
nous allons vendre les produits et,
surtout, ou nous ne les vendrons pas.
L'accord avec nos partenaires est le
suivant : nous ne vendrons pas les
produits et stocks rachetés sur les
marchés traditionnels, afin de ne pas

perturber les marchés réguliers.

Nous disposons de canaux de vente
dans le monde entier, principalement
endehorsdel'Europeoccidentale.Nous
fournissons les marchés alternatifs tels
gue les magasins discount, les halles,
les commerces indépendants, les

marchés de plein air et les magasins




P?E"se._t__gr and Gamble
Henkel

La qualité avant la quantité
L'importance de la conformité
Stocks en rotation lente dits
Produits ou stocks remplacés
Surstocks

Export

Partenaire pour les clearances
Réduction des colits

Algérie
Albanie

Coty " Bulgarie
Nestle
Reckitt Benckiser

Danemark
Ukraine
Colgate Palmolive France
Masterfoods Lettonie
Heinz Espagne
Kimberly Clark Syrie

Unilever Royaume-Uni

Ameérique du Sud

ambulants. Nous sommes fiers d'avoir long terme. Nous travaillons en étroite

constitué notre vaste réseau de clients collaboration avec un grand nombre
dans des pays tels que ['Algérie, de fabricants renommeés, afin de
'Albanie, la Bulgarie, le Danemark, satisfaire toutes les parties concernées.

la France, l'lrak, la Lettonie, le Liban, Nous sommes convaincus que nous

I'Espagne, la Syrie, le Royaume-Uni et

I'’Amérique du Sud.

Les décisions sont prises autour de la
table. Grace aux paiements directs
et en espeéeces et a l'utilisation de nos
propres moyens de transport et de
stockage, les contrats sont exécutés
rapidement. Notre entreprise accorde
aussi une grande importance a la
conformité : tous les accords que nous
passons avec nos partenaires sont
toujours respectés. Notre objectif est

d'établir des relations commerciales a

pouvons vous aider a vous libérer de
vos stocks invendables, vos surplus
d'inventaires et/ou votre surstock, qui
représentent beaucoup d'argent et

d'espace de stockage.

Si nos services Vvous intéressent,
N'hésitez pas a nous contacter et nous
serons ravis de discuter avec vous des

différentes options.




la  possibilité  d'augmenter leur
chiffre daffaires et doptimiser Ia
reconnaissancedeleurmarque,surtout
dans les pays et marchés indiqués plus
haut. En leur nom, nous recherchons
et trouvons de nouveaux marchés et
canaux de vente alternatifs, nationaux
et internationaux, tout en veillant a ce
gue leurs marchés de vente actuels ne

soient pas perturbés.

Notre mission est de devenir un
partenaire fiable pour les marques
premium comme la votre, ainsi que
pour nos clients opérant sur les
«marchés et pays alternatifs». Nous
ne réfléchissons pas en termes de
«probléemes» mais bien toujours en

Nous aidons nos partenaires a se termes de «solutions».

libérer de leurs stocks excédentaires,

c'est-a-dire les produits invendables. Pour résumer:

Nous offrons aussi a nos fournisseurs
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PARTNERS & 'KINGS' IN CLEARANCE! The Netherlands clearance-brands.com




